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Chcesz, by Twoja firme
znali WSZYSCY?



Chcesz by¢ Iepszy

niz konkurencja?



ajednarzecz

ogarnie Twoj marketing
od razu.



Strategia



Co Ci da strategia marki?

Mocna marka bez konkurencji ceng

Dotarcie do klientow

Profesjonalny wizerunek firmy

Wprowadzenie nowego produktu lub ustugi

Konkretne pomysty na marketing

Zastosowanie nowych trendow marketingowych

Pomysty na obecnhosc w social media




Oto
proste wskazowki
Jak mozesz zadbac
O marke od razu.




Co zrobic, by
nie konkurowac ceng?

—

LI—
1. Mow gtosno: co dajesz ekstra, nawet jesli to Elementy strategii,
standard. Klient moze nie zdawac sobie z tego ktére w tym pomoga?
sprawy, ze to ma.
2. Przyczep sie do istniejagcych mysli, wspomnien, Hasto, wyrdznik marki
okazji lub emocji. Majonez jemy zawsze przy stole, Wykaz okazji zakupowych

Wartosci marki

a energetyk pijesz, gdy nie masz sity. Brand P
rand Purpose

3. Badz konsekwentny. Nie zmieniaj kolorow
i czcionek, z czasem bedg od razu kojarzone
z Twojg marka.

4. Zapewnij najlepsza, najmilszg obstuge klienta na
swiecie.




Co zrobic, by
docierac do klientow?

Dowiedz sie — kim jest Twoj klient i gdzie przebywa. E"ﬁme“tty strategii, .
Badz tam, gdzie on jest. 3 wskazéwki dla Ciebie: ore wtym pomoga:

== Persony
== Wykaz potrzeb i barier klienckich

1. Stworz buyer persone — Twojego idealnego
klienta — wypisz, dlaczego ma kupi¢ Twoj produkt, ’ 3 _ o
) , == Qs percepcji - gdzie wyrdzniasz
co go powstrzymuje. Odpowiedz na te potrzeby sie na tle konkurendj
| obawy na swoich kanatach. == Sciezka zakupowa
2. Stworz bank okazji. Sprawdz, przy jakiej okazji == Okazje zakupowe klientow
ktos kupuje Twoj produkt i wtedy sie reklamu;.
3. Stworz liste najbardziej skutecznych kanatow
reklamowych i usuwaj te, ktore nie dziataja.



Jaki powinienes miec
wizerunek

Kreatywna nazwa? Dziwne logo? Jak klient Cie nie
zapamieta, to zapomni i nie kupi. Zeby zapamietat —
musi Cie z czyms skojarzy¢, a to wsrod miliarda
produktéw jest trudne. 4 wskazowki dla Ciebie:

1.

N

Dopasuj wizerunek do branzy, w ktorej dziatasz.
Zanim zrobisz logo i strone — sprawdz konkurencje.
Zawsze dbaj o jakos¢ wizualng materiatow.

Uzywaj jezyka, ktory rozumiejg Twoi klienci, a nie
zargonu.

Pamietaj, ze wizerunek to tez sposob obstugi — dzis
to przewaga rynkowa.

Elementy strategii,
ktore w tym pomog3?
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Rozpoznawalne hasto, wyrdznik
Branding/rebranding marki
Badania klienckie - wykaz barier
i powodow zakupowych

Modny i dopasowany do
charakteru marki jezyk marki



/

Mocna marka i pouktadane,
trafione dziatania.

Dla marki O bag przygotowalismy
strategie marki, pomoglismy
utozy¢ plan komunikacji

i Swiadczymy ustugi doradcze.




Komu juz pomogliSmy?

IT360

Jak wyréznic sie w gaszczu firm
IT? Najlepiej odpowiadac na
potrzeby klienta.

Dla IT360 opracowaliSmy
strategie komunikacji, teksty na
strone oraz bank stow.




N E

KS\EGA

Komu juz pomogliSmy?

Neway Group

Budowe mocnej marki trzeba
zaczac jeszcze przed startem firmy.

Pomoglismy wprowadzi¢ Newa
na rynek: nazwa, branding, teksty,
strona.




Co robic gdy wprowadzasz
nowy produkt /ustuge

Elementy strategii,

Nie zaczynaj od projektu logo i strony Kt : 5
ore w tym pomog3a®

internetowej. Najpierw zdecyduj do kogo moéwisz
| co dajesz wiecej niz konkurencja.
== Badania klientdéw, konkurencji
1. Dowiedz sie, jakie obawy maja klienci przed == Mapping wartosci firmy

zakupem. Nas stronie odpowiedz na nie. = Pozycjonowanie (hasto, wyroznik,
2. Zacznij od strategii, ktora okresli, jaki masz mieé przewag

: . ... : L. . == Nowe logo (a nawet strona
wizerunek, jak masz mowic i jak sie wyrdznic . .
o ) . o ‘ . z gotowymi tekstami)
sposrod konkurencji. Dopiero po niej zaprojektuj
logo, stroneg iinne dziatania. Spdjnie.




Nie masz pomystu na
marketing, nie chcesz
odstawac, nie wiesz,

-q /4

co “puszczac
w social media?

Tutaj pomoze dobry partner, ktory sie na tym
zna. Co mozemy Ci dostarczyC?

Pomysty na kampanie i komunikacje oraz
skuteczne teksty: kontakt@branduseful.pl

Jakie elementy
strategii w tym pomoga?

== Praktyczne wskazowki bedgce
czescig strateqii

== Plan content marketingowy

i filary komunikacji - porzadkuja

tematyke, tworzg harmonogramy




Komu juz pomogliSmy?

Picnook.io

Wprowadzajac produkt na rynek
zacznij od strategii. Pomoze Ci

stworzyc¢ komunikaty dopasowane
person.

Dla Picnook.io przygotowalismy
strategie i teksty na www.




Forum Tanca

Najskuteczniejsze reklamy to takie,

ktore pochodza z gtdow klienta.

Dla Forum Tanca opracowalismy
pomysty na kreatywne kampanie, bank
stow do wykorzystania na stronie iw
reklamach, audyt komunikacji i badania.




Komu juz pomogliSmy?

Baby and
Mam

Perfekcyjny produkt, idealna
obstuga klienta i troska o planete.
Dla Baby and Mam stworzyliSmy
strategie marki.




allmax.pl

|dealny branding podkreca
jakos¢ marki.

Dla Allmax.pl opracowalismy
! rebranding, teksty i projekt
— strony oraz strategie marki.

X
X



Juz tylko 2 kroki dzielg Cie
od rozwigzania Twoich
problemow z marketingiem.



Zakresl, czego potrzebujesz.

Chce mieC mocna i znang marke. Nie chce konkurowac cena.

Chce bez problemu dociera¢ do klientow.

Chce zmienic wizerunek firmy.

Wprowadzam na rynek nowy produkt lub ustuge.

Nie mam pomystu na marketing.

Nie znam trendow marketingowych.

Chce by moja obecnosc w social media byta oryginalna i skuteczna.




Napisz,
Z CZym masz problem I umow sie na
darmowag 30 minutowg konsultacje:

kontakt@branduseful.pl




Z Kim
bedziesz pracowac?



Jarostaw

Dyplomowany audytor. Strateg, social media manager.
Tworzy kreacje do kampanii reklamowych, pomaga
projektowac lejki marketingowe. Ukonczyt podyplomowe
studia social media na Akademii Gorniczo-Hutniczej

w Krakowie. Pracowat dla Continental, Multikino, Nutella,

O bag. Wyktada e-marketing na uczelni.

Joanna

Dyplomowany Strateg. Copywriter. Prowadzi szkolenia ze
strategii marki i neurocopywritingu oraz nowych trendow.
Pracowata dla takich marek jak Continental, O bag,
Nutella. Autor w Marketer+, Nowy Marketing, Marketing
przy kawie, Sprawny Marketing. Wykfada na trzech

uczelniach.
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Tylko kilka miejsc

Gdy zdecydujemy sie na wspotprace
nie zostaniesz zaskoczony nowg twarza
- bedziesz pracowac z Joanna lub Jakiem.

Spiesz sie — mamy napiety grafik
i tylko kilka wolnych miejsc
do wspotpracy miesiecznie.




1.8 8 &

Dlaczego my?

100% firm,

z ktorymi stworzylismy strategie
dato nam pozytywne referencje.




Oni juz nie strzelgja /
marketingiem na oslep.




lle budzetu wydasz w tym miesigcu
Na dziatania?

1007 2007 4007
Zamow strategie, doradztwo lub

audyt marki.




Jak zamowic?
tatwo :-)

Napisz czego potrzebujesz:
kontakt@branduseful.pl



mailto:kontakt@branduseful.pl

